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Ce document de travail présente une analyse empirique des éléments qui, au niveau des pays et des entreprises,
déterminent les accords de partenariat public–privé (PPP). Les auteurs constatent que les PPP ont tendance à être plus
courants dans les pays où la dette publique, la demande globale et la taille du marché sont importantes ; selon leurs
résultats, la stabilité macroéconomique serait un facteur essentiel. Ils démontrent en outre l’importance de la qualité
des institutions, constatant que moins de corruption et un état de droit efficace sont associés à davantage de projets
de PPP. En outre, les PPP sont plus répandus dans les pays qui ont déjà expérimenté ce type de partenariat. Au niveau
microéconomique, les auteurs constatent que les déterminants varient selon le secteur d’activité en fonction de la
nature de l’infrastructure publique, de l’intensité du capital et des technologies requises. Ils constatent également que
la participation privée aux projets de PPP dépend du niveau de commercialisation recherché, des technologies
requises et du degré « d’impureté » des biens et services.
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